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Les 4 
Wat is jouw 

verdienmodel?
WERKBOEK
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Les 4: Wat is jouw verdienmodel?

Wat voor waarde bied ik mijn klanten?

Deze les bestaat uit 2 opdrachten.  

Opdracht 1 - Beantwoordt de volgende vragen:

Hoeveel wil ik verdienen en hoeveel uren wil ik hiervoor

werken?
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Les 4: Wat is jouw verdienmodel?
·Wat voor kennis heb ik in huis (werkervaring, studie,

trainingen, cursussen, etc.)?

Hoe sta ik er qua gezondheid voor? Hoeveel uren kan ik

werken?
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Les 4: Wat is jouw verdienmodel?
Wie zijn mijn ideale klanten (reeds eerder beschreven)?

Wil ik doorschakelen naar de next level? Waarom wel/niet?

Tip: Zodra je toe bent aan de volgende fase in je bedrijf, bouw dan een team
om je heen en besteed bepaalde werkzaamheden uit. 
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Les 4: Wat is jouw verdienmodel?

Opdracht 2 - Beschrijf wat je doel in het leven is, hoe zie jij jouw

oude dag. Geef aan bij welke leeftijd je wel zou willen stoppen

met werken en hoeveel geld je jezelf dan per maand wil

uitkeren (pensioen).

Ben je tevreden over je huidige tarief en verdienmodel?

Vertegenwoordigt je tarief wel jouw waarden? Ga niet te laag

zitten met je prijs. 
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Les 4: Wat is jouw verdienmodel?

Nog meer aanvullingen? Noteer hier je notities:
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