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Les 3 
Wie is jouw

ideale klant?
WERKBOEK
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Les 3: Wie is jouw ideale klant?

Neem een bestaande of oude klant in gedachten. Een klant die

jij heel goed hebt geholpen en die jou veel energie heeft

gegeven. Dus echt een klant waarvoor je met plezier uit bed

stapte en aan het werk ging.

Beschrijf je ideale klant en wat jou aansprak in de

samenwerking. 

* Heb je nog niet met klanten gewerkt, stel je dan voor wie
jouw ideale klant zou zijn en wat voor jou de perfecte
samenwerking zou zijn. Geef deze klant een naam (creëer een
persona).
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Les 3: Wie is jouw ideale klant?

Nog meer aanvullingen? Goed bezig! Noteer hier je notities:
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